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NUOVE FRONTIERE

SMART COMMUNITIES

UNA NUOVA ALLEANZA NEL SETTORE GAS PER SOLUTIONS 30

Cogliere le opportinita 4.0

IOT e fibra ottica sono i settori strategici
nei quali la multinazionale dei servizi continua la crescita

Investimenti in tecnologie digita-
li, banda ultra larga, loT e conte-
nuti digitali sono gli argomenti pit
discussi in un contesto economico
e di industria che vuole crescere ed
evolvere a 4.0, sfruttando le op-
portunita che nuovi mercati offro-
no. In questo contesto Solutions 30
si presenta come azienda leader in
Italia e in Europa di soluzioni per
le nuove tecnologie.

Nuovi scenari per I'loT

Vale circa 2 miliardi di euro il mer-
cato dell'loT in ltalia (fonte Poli-
tecnico di Milano) e i contatori in-
telligenti, con una crescita del
25%, sono il segmento con le mi-
gliori performance che rappre-
senta circa un quarto del valore
complessivo del mercato.

Con i suoi servizi, Solutions 30 si ri-
volge al mercato delle soluzioni di
Smart Metering (i contatori intelli-
genti per la misura dei consumi) e
di Smart Asset Management nel-
le utility (la gestione in remoto per
rilevare guasti, manomissioni, lo-
calizzazione etc).

Tale scelta strategica ha gia portato
risultati interessanti a livello inter-
nazionale. In Francia Solutions 30

& leader nelle installazioni dei con-
tatori Linky e Gazpar, ma anche in
Italia sono previste nuove opera-
zioni nel settore dei contatori in-
telligenti e Solutions 30 vuole ave-
re un ruolo da protagonista anche
nel nostro Paese, dove ci sono cir-
ca 18 milioni di contatori del gas
in attesa di essere sostituiti con gli
“smart meter”.

La nuova collaborazione

In quest’ottica & nata la collabo-
razione tra Solutions 30 e Rimiflu,
storica azienda di servizi che van-
ta una ventennale esperienza nel-
la riparazione dei contatori gas ed
é stata tra le prime aziende a col-
laborare con i distributori all'avvio
dei programmi di sostituzione dei
contatori nel settore civile e indu-
striale. E stata tra le prime ad ac-
creditarsi come Organismo di Ispe-
zione di tipo C per la verificazione
periodica dei dispositivi di con-
versione di volume e ha esteso |'ac-
creditamento alla verificazione pe-
riodica dei contatori gas di tutte le
tipologie con una portata max
fino a 6.500 m3/ora.

Per raggiungere questo obbietti-
vo, ha adeguato il proprio Labo-

Ruggero Fortis, direttore generale
di Solutions 30 Italia

ratorio Metrologico, rendendolo
conforme alla normativa UN| CEl
EN ISO/IEC 17025. Rimiflu ha re-
centemente partecipato alla gara
indetta da Italgas per la sostitu-
zione dei contatori con |'avvali-
mento di Solutions 30, che condi-
vide in solidale la responsabilita
economica del progetto e mette a
disposizione i servizi di backup alle
operazioni attraverso i suoi sistemi
e tool di controllo e il call center.
Rimiflu e Solutions 30 hanno vin-
to I'appalto per il lotto Sud, che
prevede la sostituzione di 300mila

contatori in tre anni. “Lo smart me-
tering rappresenta uno dei fatto-
ri che possono favorire la transi-
zione della smart city da iniziative
sperimentali a implementazioni
su larga scala - dice Ruggero
Fortis, direttore generale di So-
lutions 30 Italia - e noi vogliamo es-
sere presenti con i nostri servizi an-
che in questo settore”.

Investimenti nella fibra ottica
Un altro fondamentale settore di ri-
ferimento per Solutions 30 & quel-
lo della fibra ottica. In Francia,
dopo l'inizio delle operazioni con
personale appositamente formato,
la crescita é stata del 70% delle in-
stallazioni di linee in FTTH.

“In Italia, stiamo investendo mol-
to sul fronte della formazione e del-
le qualifiche necessarie per operare
su questi apparati, ottemperando
alle normative in termini di certifi-
cazioni richieste e qualificandoci
per partecipare alle prossime gare
per la banda ultralarga. Il piano na-
zionale prevede investimenti per
tre miliardi di euro - spiega Fortis
- e altrettanti stanno arrivando da-
gli operatori privati. In questo sce-
nario, energia e telco rappresen-
tano per noi i settori verticali sui
quali puntare nei prossimi 3-5
anni”. | risultati finanziari danno ra-
gione alle scelte operate dal grup-
po. Infatti, nei primi nove mesi del
2016, Solutions30 ha raggiunto una
crescita di fatturato del 47,8% ri-
spetto allo stesso periodo del-
I'anno precedente.

Monitorare i consumi

Ritaglio

stampa ad uso esclusivo

del destinatario, non

riproducibile.

102290

Codice abbonamento:



